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ABSTRAK

Tujuandaripenelitianiniadalahuntukmengetahuiperbedaanomzetpenjualan

danmodalusahasebelumdansesudahmendapatkanpembiayaandariBMT.

Metodeyangdigunakandalam penelitianiniadalahmetodedeskriptifkualitatif

denganteknikpengumpulandatamenggunakanmetodewawancara.Populasidari

penelitianiniadalahseluruhpedagangpasarImogiridansampeldaripenelitianini

berjumlah13respondenyangdiambildarinasabahyangmenerimapembiayaandari

BMT.

Dengandiketahuinyahasiltemuanpadapenelitianini,bahwaterdapatperbedaan

omzetpenjualandanmodalpadaperkembanganusahaparapedagangsebelum dan

sesudah mendapatkan pembiayaan dariBMT.Rata-rata modalusaha sebelum

mendapatkan pembiayaan sebesar923.076 dan rata-rata setelah menerima

pembiayaansebesar1.546.153denganpeningkatansebesar67,5%.Rata-rataomzet

penjualansebelummendapatkanpembiayaansebesar1.384.615danrata-ratasetelah

menerimapembiayaansebesar1.707.692denganpeningkatan23,33%.

Katakunci:usahamikro,pembiayaan,modalusaha,omzetpenjualan.



ABSTRACT

Thepurposeofthisstudyistodeterminethedifferencesinturnoverandcapital
salesbeforeandafterobtainingfinancingfromBMT.

Inthisresearch,theresearcheruseddescriptivequalitativemethodthatused
interviewtechniquefordatacollecting.Thepopulationofthisresearchisalloftraders
inImogirimarketandthesampleofthisstudyis13respondentsthatweretakenfrom
thecustomerswhoreceivefinancingfromBMT.

Byknowingthefindinginthisresearch,thereisadifferenceinmarketbusiness
developmentfrom beforeandafterobtainingfinancingfrom BMT.Theaverageof
capitalsalesbeforefinancingis923076andtheaverageafterreceivingfinancingis
1,546,153withanincreaseto67.5%.Theaverageofturnoversalesbeforefinancingis
1,384,615andtheaverageofafterreceivingfinancingis1,707,692with23.33%for
increasing.

Keywords:micro,financing,capitalsales,turnoversales.



A.PENDAHULUAN

Pembiayaan merupakan penyediaan uang atau tagian berdasarkan

persetujuanantarabankdanpihaklainyangwajibuntukmenggembalikanuang

atautagihansetelahjangkawaktutertentudenganimbalanataubagihasil.

PembiayaanyangdisalurkanolehBMTdiprioritaskanpadapengusaha

UsahaMikrodanKecil(UMK)diharapkandapatmembangun/meningkatkan

pendapatandankesejahteraanparanasabahnyayangberasaldariberbagai

sektorUsaha Mikro dan Kecil(UMK),tentunya dengan memanfaatkan

pembiayaanyangditerimadariBMTsecaramaksimal.

Salah satu tujuan pembiayaan dariBMT adalah membantu para

pengusaha kecilyang memerlukan modalusaha untuk menjalankan dan

meningkatkanusahadanpendapatannya.Denganadanyabantuanataupinjaman

darisektorperbankanmakaakansangatmembantumerekauntukmeningkatkan

pendapatandanpenjualanparapengusaha.PembiayaanmikrodariBMTadalah

bentuknyatapenyalurandanauntukmengenbangkanusahausahamandiri

masyarakatIndonesia(RussselydanZahroh,2014:2).

Fenomenadiatasbanyakterjadidiberbagaidaerahterutamadaerah

pinggiranataupedesaan.Parapedagangpasar,kalanganpengusahakecil

menengahyanginginmemajukanusahanyaterhambatolehkekuranganmodal.

Parapedagangtersebutmengajukanpembiayaankepadalembagalembaga

keuangangunamenambahmodalusahauntukkelnagsunganhidup.Dengan



begitumerekadapatmemperolehpendapatanlebihdanjugamembukausahadi

pasartidakmembutuhkanpendidikantertentusehinggatidaksulitbagimereka

untukbekerja.

Masalahyangterjadidikalanganpedagangpadaumumnyaadalah

permodalanyangsangatterbatas.Sebagaicontoh,parapedagangImogiri

setelahterjadigempapadatahun2006.Merekamemilikiketerbatasanmodal

untukusahakarenahartabendayangdimilikitidakdapatlagidigunakanuntuk

usaha.Parapedagangtersebutberharapadanyapenyalurandanadarilembaga

keuanganagarmerekadapatmembangunkembaliusahamerekauntuk

kelangsunganhidup.

B.METODEPENELITIAN

penelitianyangdigunakanadalahpenelitiankualitatifdenganpendekatan

wawancarayaitudengancaramengambilsampeldaripopulasidanwawancara

secaramendalamsebagaialatpengumpulandata.

Metodepenelitiankualitatifdapatdiartikansebagaimetodepenelitian

yangberlandaskanpadasesuatuyangkompleksdanutuh,digunakanuntuk

mnenlitipadakondisiyangmasihalamiah,dimanapenelitisebagaiinstrument

kunci,teknikpengumpulandatadilakukansecaratriangulasi(gabungan),dan

hasilpenelitiankualitatiflebihmenekankanmakna.Maknaadalahsuatudata

yangsebenarnya,datayangpastiyangmerupakansuatunilaidibalikdatayang

tampak(Sugiyono,2015:13).



C.HASIL

1.Deskripsirespondenpenelitian

Berikutiniadalahgambaranumumrespondenpenelitianyangdilakukandi

pasarimogiribantul:

Tabel4.1.DataResponden(PedagangPasarImogiri)

n

o

Nama

responden
Alamatresponden Usaharesponden

1 Wahyati Ngablak,Piyungan Pedagangbuah

2 Jumi Imogiri Pedagangtembakaudan

beras

3 Lia Siluk,Imogiri Pedagangsayurdan

sembako

4 Mujiyanto Kradenan,Imogiri Pedagangpakaiandanalat

sekolah

5 Ratmi Pedagangsembakodan

sayur

6 Juminten Gondosuli,Imogiri Pdagangkrupuk

7 Misyanti Kalidedep,Imogiri Pedagangbawangmerahdan

putih

8 Istihutami Pedagangsayurdanbauh

9 Ani Jagalan.Padosan

Imogiri

pedagangmainananakanak

1

0

Tukiyem Girirejo,Imogiri Pedagangkebutuhandapur

1 Ayu Wonolelo,Pleret pedagangsembako



1 Bantul

1

2

TriWiyarti Trisik,KulonProgo Pedagangsayurdan

kebutuhandapur

1

3

Siti Siluk,Imogiri Pedagangperlengkapan

dapur

Sumber:DataPrimer2016

Tabel4.2.DatajeniskelaminResponden

Jeniskelamin

(responden)

Responden

(orang)

Presentase

(%)

Laki-laki 1 7.69%

Perempuan 12 92,30%

Jumlah 13 100%

Sumber:DataPrimer2016

Tabel4.3.Datalamausaharesponden

Lamausaha

(tahun)

Responden

(orang)

Presentase

(%)

<5 1 7,69%

6–10 8 61,54%

11–20 1 7,69%

>21 3 23,08%

Jumlah 13 100%

Sumber:Dataprimer2016



Berikutadalahdatamodalpedagangsebelumdansesudahmendapatkan

pembiayaan.

Tabel4.4.Peningkatanrata-ratamodalusahasebelumdansesudahmendapatkan

pembiayaan

N

o
nasabah

Sebelum

pembiayaan

(Rp)

Sesudah

pembiayaan

(Rp)

Presentase

(%)

1 Wahyati Rp.700.000 Rp.1.300.000 85,71%

2 Jumi Rp.1.200.000 Rp.2.000.000 66,67%

3 Lia Rp.500.000 Rp.1.100.000 120,00%

4 Mujiyanto Rp.2.000.000 Rp.3.700.000 85,00%

5 Ratmi Rp.1.500.000 Rp.2.500.000 66,67%

6 Juminten Rp.300.000 Rp.1.000.000 233,33%

7 Misyanti Rp.500.000 Rp.1.200.000 140,00%

8 Istihutami Rp.1.000.000 Rp.2.000.000 100,00%

9 Ani Rp.2.500.000 Rp.4.000.000 60,00%

10 Tukiyem Rp.800.000 Rp.1.500.000 87,50%

11 Ayu Rp.1.000.000 Rp.2.000.000 100,00%

12 TriWiyarti Rp.700.000 Rp.1.500.000 114,28%

13 Siti Rp.1.500.000 Rp.2.700.000 80,00%

Tabel4.5.Peningkatanratarataomzetpenjualansebelumdansesudahmendapatkan

pembiayaan

N

o
Responden

Sebelum

Pembiayaan

Sesudah

Pembiayaan

Presentase

(%)



(Rp) (Rp)

1 Wahyati Rp.900.000 Rp.1.100.000 22,22%

2 Jumi Rp.1.500.000 Rp.1.800.000 20,00%

3 Lia Rp.800.000 Rp.1.100.000 37,50%

4 Mujiyanto Rp.2.600.000 Rp.3.200.000 23,08%

5 Ratmi Rp.1.600.000 Rp.1.900.000 18,75%

6 Juminten Rp.500.000 Rp.600.000 20,00%

7 Misyanti Rp.800.000 Rp.1.000.000 25,00%

8 Istihutami Rp.1.400.000 Rp.1.700.000 21,43%

9 Ani Rp.2.900.000 Rp.3.300.000 13,80%

10 Tukiyem Rp.900.000 Rp.1.300.000 44.44%

11 Ayu Rp.1.400.000 Rp.2.000.000 42,85%

12 TriWiyarti Rp.900.000 Rp.1.300.000 44,44%

13 Siti Rp.1.800.000 Rp.2.300.000 27,78%

Tabel4.6.PerkembanganRataRataUsahaPedagangPasarImogiri

PerkembanganUsaha
Responden

(Orang)

Presentase

(%)

Menurun - -

Stabil 2 15,38%

Meningkat 11 84,62%

Sumber:Dataprimer2016



2.Pembahasanhasilpenelitian

Datahasilpenelitianyangtelahdisebutkandalam babsebelumnya

dipaparkan melaluiwawancara mendalam yang dilakukan oleh peneliti

kepadapedagangpasarImogiriBantul.Penelitimelakukanwawancaraguna

memperolehdatasecaralangsungdarirespondenyangtelahdipilihuntuk

dilakukanpenelitian.

Dalam penelitianini,unsurpokokyangditelitiadalahperkembangan

usahaparapedagangsebelum dansesudahmendapatkanpembiayaandari

BMT.Sesuaidenganrumusanmaslahdalam penelitianiniyangbertujuan

untukmengetahuiperbedaanmodaldanjugaomzetsebelum dansetelah

menerimapembiayaandariBMT.

a.Perbedaan omzet penjualan sebelum dan sesudah mendapatkan

pembiayaandariBMT.

Usaha para nasabah semakin berkembang setelah memperoleh

pembiayaan. Terdapat beberapa perubahan yang signifikan jika

dibandingkan dengan sebelum mendapatkan pembiayaan.Halini

membuktikanbahwapembiayaandariBMTsanagtlahpentingterutama

dalamusahayangproduktifsepertiparapedagangpasardiimogiriini.

BerdasarkanwawancaradenganbeberapanasabahBMT,pembiayaan

dariBMT inibenarbenarmembantu dalam pelaksanaan usahanya

sehinggadapatmeningkatkanperkembanganusahamereka.Disamping



adanyapembiayaandariBMTyangmampumendorongomzetpenjualan,

faktorlama usaha dan jam kerja menjadifaktorpenting dalam

menjalankan usaha untuk meningkatkan penjualan.Lamanya usaha

merupakanlamanyaparapedagangberkaryapadausahayangsedang

dijalankan.Lamanyasuatuusahadapatmenimbulkanpengalamankerja,

dimanapengalamankerjatersebutdapatmempengaruhiberjalannya

usahayangdilakukan.Tingkatpenjualanparapedagangjugaditentukan

oleh waktu kerja.Dengan tingkatwaktu yang lebih lama maka

kesempatanmendapatkankeuntunganakanlebihmeningkat.

b.Perbedaanmodalusahasebelumdansesudahmendapatkanpembiayaan

dariBMT.

Usahaparapedagangberkembangsetelahmendapatkanpembiayaan

dariBMT.Kegunaanpembiayaandisiniadalahsebagipenambahanmodal

usaha bagipara pedagang pasarimogiri.Sebelum mendapatkan

pembiayaanmerekakekuranganmodal,usahanyatidakmeningkatkarena

bahanbakuyangdijualtidakbisamemenuhikebutuhanpasar.namun

setelahmendapatkanpembiayaan,usahamerekabisameningkatkarena

mereka bisa mendapatkan barang penjualan yang sesuaidengan

kebutuhanpasar.

PembiayaanyangdidapatdariBMTdijadikansuatuinvestasiyang

dapatmeningkatkanskalaproduksi.Modalinidapatdigunakanlangsung

maupun tidak langsung dalam proses produksiuntuk menambah



penghasilan.

Perkembanganusahaparapedagangpasarinidaribulankebulan

mengalami peningkatan. Namun ada beberapa pedagang yang

peningkatannyatidakterlalusignifikan.Pembiayaanyangdiperolehdari

BMTtidakseutuhnyadigunakansebagaimodalusahamereka.Mereka

menggunakandanatersebutuntukkeperluanlainsepertikebutuhan

rumahdankebutuhanlainnya.Haliniyangmenjadikanperkembangan

usaha mereka sedikit terhambat karena penggunaan dana tidak

digunakandengantepat.

Darike13respondenyangtelahmendapatkanpembiayaandariBMT

diatas,rataratausahayangtelahdilakukannyaberjalandenganbaikdanlebih

meningkat.Modalyangmerekainginkanuntukmembelibahanbakubisa

diterima sebagitambahan untuk penjualan.Pendapatan mereka pun

meningkatdenganadanyapembiayaanyangdiberikandariBMT.

Darisegipermodalanmerekamerasasangatkekurangankarenauntuk

menunjangusahamereka.NamundenganadanyapembiayaandariBMT

usaha mereka mengalamiperubahan.Hasildariwawancara kepada

respondenmendapatkaninformasibahwarata-ratanasabahyangtelah

melakukanpembiayaanmodalmerekabertambahuntukmelakukanusaha

merekameskipuntidakseluruhnyadigunakanuntukusaha.Perubahanyang

dialamisebelum mendapatkan pembiayaan dan sesudah mendapatkan

pembiayaan adalah usaha mereka menjadilebih maju,barang yang



ditawarkanjugasesuaiyangdibutuhkanolehkonsumen.

Darisegipendapatan yang diterima oleh nasabah juga mengalami

perubahan.DenganadanyapembiayaanyangditerimadariBMT usaha

merekamenjadilebihramai,lebihlancardanpendapatanpunmeningkat.

PembiayaanyangdiberikanolehBMTdigunakanuntukmengembangkan

dan meningkatkan usahanya, baik dari segi pendapatan maupun

pertambahanpermodalan.PembiayaanyangdiberikanolehBMTsangatlah

membantu dalam masalah permodalan dikalangan usah kecilseperti

pedagangpasar.BMTdisinitidakhanyamemberikanmodalakantetapiBMT

jugamelakukanpendampingandanpembinaankepadaanggotayangtelah

melalukanpembiayaan.DisinilahperanBMTdalam pemberdayaanusaha

mikrokecil.SebagailembagakeuanganyangberbasisIslam BMTjuga

mempunyaifungsidakwah yangdilakukanselainmemberikanmodalbagi

paraanggotayangmembutuhkan.

3.Kesimpulandansaran

Kesimpulan

Berdasarkandatadanpembahasanpadababsebelumnyayang

diajukantentanganalisaperkembanganusahapedagangpasarsebelum

dansesudahmendapatkanpembiayaandariBMT,makadapatditarik

beberapakesimpulansebagaiberikut:



1.Tingkatperkembanganusahapedagangpasarsebelumdansesudah

mendapatkanpembiayaanyangdilihatdarisegipermodalan.

Terdapat perbedaan modal usaha sebelum dan sesudah

mendapatkanpembiayaandariBMT.Dalam haliniterbuktibahwa

pembiayaanyangditerimamempunyaipengaruhpositifterhadap

peningkatanmodalusahaparapedagangpasarImogiriBantul.

 Rata-ratamodalusahasebelummendapatkanpembiayaansebesar

923.076 dan rata-rata setelah menerima pembiayaan sebesar

1.546.153.Inidapatdisimpulkanbahwaperkembanganusaha

setelah mendapatkan pembiayaan lebih baik darisebelum

mendapatkanpembiayaandenganpeningkatanpadamodalusaha

sebesar67.5%.

2.Tingkatperkembanganusahapedagangpasarsebelumdansesudah

mendapatkanpembiayaanyangdilihatdarisegiomzetpenjualan.

Terdapatperbedaan omzetpenjualan sebelum dan sesudah

mendapatkanpembiayaandariBMT.Dalam haliniterbuktibahwa

pembiayaanyangditerimamempunyaipengaruhpositifterhadap

peningkatanomzetpenjualanparapedagangpasarImogiriBantul.

Rata-rataomzetpenjualan sebelum mendapatkanpembiayaan

sebesar1.384.615danrata-ratasetelahmenerimapembiayaan

sebesar1.707.692.Inidapatdisimpulkanbahwaperkembangan



usahasetelahmendapatkanpembiayaanlebihbaikdarisebelum

mendapatkan pembiayaan dengan peningkatan pada omzet

penjualansebesar23.33%.Darihasilrata-rataomzetpenjualan

diketahuibahwaterdapat11respondendenganpresentasesebesar

84,62% yang mengalamipeningkatan dalam usahanya dan 2

respondendenganpresentasesebesar15,38% usahanyabelum

mengalamipeningkatan.

Saran

Berdasarkanuraiantentangpembahasandankesimpulandiaatas,

penelitidapatmengungkapkanbeberapasaranantaralainsebagaiberikut:

1.Para pedagang pasar sebaiknya benar benar memanfaatkan

pembiayaanyangditerimadariBMTuntukkelangsunganusahanya.

Karena pembiayaan yang diberikan BMT tujuannya membantu

masyarakatdalamsegipenambahanmodalusaha.

2.PendampingandanpembinaanyangtelahdiberikanolehBMTagar

dilaksanankandenganlebihbaikdemikemajuanusahayangdilakukan.

3.Bagipenelitiselanjutnyasebaiknyamemakaisampelyang lebih

banyak lagiserta menggunakan faktorlain agarmendapatkan

informasiyanglebihlengkaptentangperkembanganusahapara

pedagangpasar.
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